
白居E机箱
会让托管服务很标准，

不少新户愿意付托管费！

 这样会计使用白居E, 
 公司可以不花钱！

主管票当家
白居E机箱，每口都自带
共享功能，至少85%端口

永久免费！

难道共享功能
 还可以挣钱？

自己用共享 可收托管费



财务公司

❶ 财务公司的会计，只能在自己办公室代开票，
每台电脑都可以，叫共享功能，对财务公司永久免费。

❷ 两边都能开票  叫云服功能
需要客户付费

共享功能
云服功能



老板谈业务的时候，

谨防乱答应客户：我代开票免费！

有些行业的开票，

会开死会计的！

注意：1 老板谈业务的时候，谨防乱答应开票免费，这类开票，会开死会计的！
           2 这类特殊开票，给客户开通云功能，免费体验一个月。在体验半个月
              的时候，可以谈收费。收费完成后，最好让客户继续开票；当然，有
              些财务公司，为了获客，自己会计帮忙开，也可以。
           3 特殊云功能开通后，客户可以在任何电脑上开票，手机能开票，手机
              查询，手机信息提醒等等。





共享可收托管费
【客户画像】

所有的新客户
谈一个打包价

新客户好谈！

收盘托管代开票

 谈上一个
打包价



共享托管代开服务费：新用户  品质好不好的筛选器

 共享托管代开

共享可收托管费
【客户画像】

所有的新客户

付费的才是不错的用户



共享托管代开

凡是有商务合作的   我们都叫“用户”
   用户—就有白用人家服务的类型

尊重托管代开劳动的  才叫“客户”    这才是客户，才是重点！

当一个用户
对最基本的托管代开劳动

都不愿意尊重

这只是用户  而不是客户
他不会尊重你的其他服务

 继续服务   但不抱希望
 顺其自然   但不当重点

用户   ≠   客户



1   永久免费的共享区，易开开对财务公司永久免费。财务公司可以给新客户，把报税、记账、托管：

                                                                         谈一个打包价！

   注意：这时候不必要动员客户开通云功能，这样财务公司谈多少全部自己是自己的，微微一笑，全部揣兜里。

2   承诺服务如下： a）每月发票库存统计和预警。b） 月度、季度、半年、年度的销售金额统计  c）应税
     额度的提醒和预警。等等，代账公司会计都会定时，定期地给客户，不会漏忘乱。

     注意： ① 付费托管代开，服务标准周到，财务公司会尽心又尽责！
                 ② 免费的托管代开，是这样的：一定给客户说清楚，尽心但不尽责。
                 ③ 是非分明，不误导，不模糊。
                 
  
3        会计姐姐想一想，还可以给自己客户提供那些服务？我们都可以开发出来的，助力托管收费！

主管和销售商量，对于新客户这样安排：新客户
很好谈



1  利用好至少85%共享区、永久免费的优势，代账公司可以向客户收费，回归本质，这本来就是劳动和付出。

2  答应给客户提供定时，定期的各种提示，预警，汇总表单等服务，请会计动动脑筋，还有哪些打动客户？！

3  利用共享永久免费，让老客户可以免费体验大半年，估计20%大方的客户，会被“感动和认可”而付费的！

   主管和会计商量   筛选出大方的  
          老客户不好谈  有 10% 都不错喽！   

老客户
不好谈

不用开通云功能

把盘收回来托管

收费自己全部得

  还是新户好谈！



记账服务

报税服务

科技托管服务

多一份科技托管服务   不怕内卷   好获新客
而不是人工+塑料袋保管



从新户全面做起新户老户皆相宜
对所有新户   谈个打包价
除了报税记账   
还可以提供高科技托管
拍个机箱照片给客户宣传

收盘用共享模式   不开通云功能
财务公司会计代开
托管服务费
自己谈多少  自己全部得

❶共享托管  会计代开票

少部分新户愿意支付
方便别人    
方便自己

收盘开通基础云功能  
客户自己开票
电脑网页  手机都行
分润模式

❷基础云托管 客户开票

扫码  清单   批量  连锁
新户 老户都可以
请主管开会筛选

收盘开通特殊云功能
特殊云功能可卖贵

分润模式
客户自己开票

电脑网页  手机提醒

❸特殊云托管 客户开票



        忠实服务64户：  一年只需2800元  =  实习生工资的 
                

          1  专门给会计的贴心功能有20多种，服务企业客户的有十几种。

       2  永不离职不情绪化，准时出活按秒算，不漏不忘不乱不涨工资。

   

   总比请一个实习生划算！

做这种工作，必须的！

1）会计不用再保管、翻找拔插税盘
2）盘和密码统一管理
3）自动抄税、自动清卡
4）抄税结果汇总统计 
5）清卡结果汇总统计 
6）自动统计发票库存
7）自定义发票库存预警数量 
8）商品智能赋码  
9）开票金额月度和季度统计 
10）应税额度自定义预警 
11）发票数据、客户信息、商品编码，一键迁移 
12）Ukey连续开，不用等转圈 
13）可以同时打开白盘、黑盘、Ukey的开票软
14）销项明细导出

15) 发票抬头模糊搜索、网页开票不用盘 ，有网即可
16) 可嵌入财务公司的公众号，客户可用手机开票、
      查询和收听重要信息，客户多关注几次公众号，
      对服务有感知，为财务公司增加用户粘性
17) 清单商品，批量智能赋码 
18) 清单发票，二分半钟就开好 
19) 顾客扫码开票：扫立牌开票、扫小票开票 
20) 批量开票，批量打印，批量冲红 
21) 超额发票，自动规划发票张数 
22) 电子发票的批量下载 
23) 发票申领，发票分发 
24) 开票临时暂存

财务公司自用，托管 费

财务公司 钱，客户付费
这台机箱的费用  财务公司可以不花钱

 少部分愿意付费的客户  承担了机箱的费用

永久免费位置占比85%以上  位置足够 
 90%的盘  收不到钱  放进机箱   减少助理

共享功能
可以收服务费

不必开通云功能
   代账公司全部得

云服功能
主要卖给客户

代账公司没必要用
因为要付费



 多谢！

欢迎群里提意见！

  【有时候，骂骂我们，你舒服了，过一会儿，我们也舒服了！】


